


#FranchiseInnovation
Jak rosnąć i zarabiać dzięki innowacji franczyzy?



Innowacja Franczyzy, czyli co? ... 
Franczyza 2.0, czyli System Przyszłości  



Poznaj sieć franczyzową typu Franczyza 2.0



(1) Ciągle się uczy i definiuje na nowo.

(2) Konkuruje powielalnością modelu franczyzy.

(3) Jest nastawiona na zyskowny wzrost.

(4) Tworzy warunki współpracy oparte na kulturze
współtworzenia i przedsiębiorczości.



Czy jako organizacja franczyzowa jesteś
na drodze rozwoju strategicznego, operacyjnego i
finansowego, ciągle stajesz się 2.0
i dzięki temu zyskownie rośniesz?



To droga do budowania zyskownej, przedsiębiorczej  i trwałej sieci franczyzowej 
typu Franczyza 2.0, która w długim terminie zwiększa swoją skalę, 
buduje kapitał marki i dzięki temu zwiększa swoją wartość rynkową.

Zainspiruj się ©Skalowalny Model Franczyzy (SMF)



Wewnętrzna gra strategiczna 
jest kluczowym składnikiem 
Skalowalnego Modelu Franczyzy (SMF)

Zainspiruj się



Franczyzowidzenie



Co to jest franczyza i co to za obietnica?



Franczyza to jest sposób na strategię wzrostu



Franczyza to nie (tylko) 
umowa franczyzy i marka



Franczyza jest o powielalności



Repeatability, czyli powielalność
 osiągamy wtedy, kiedy jesteśmy w stanie replikować sukcesy i
najlepsze praktyki z jednej części naszej organizacji do innych
części (tj. obszarów geograficznych,
segmentów, linii produktów itp.).



Tymczasem są bariery wzrostu 
na rynku franczyzy



4 perspektywy patrzenia na franczyzę:
archtektury modelu franczyzy, wzrostu, prawna, finansowa



O co chodzi we Franczyzie 2.0?



O co chodzi we Franczyzie 2.0? 
Mówimy 

strategia, edukacja, technologia



Paradoks wzrostu. Dlaczego niektóre sieci
franczyzowe potrafią skalować swój biznes, 

a inne nie?

complexity vs simplicity



Wewnętrzna gra strategiczna, 
czyli jak przezwyciężyć złożoność organizacyjną 

i rosnąć?



Budowanie i prowadzenie dobrej franczyzy  to kwestia tzw. „wewnętrznej gry
strategicznej” – rozwijanie organizacji, która potrafi radzić sobie z wyzwaniami rosnącej
skalii wygrywać w nowej ekonomii. Dobra franczyza jest przede wszystkim o rozwoju
organizacyjnym i o ludziach, o zbudowaniu Systemu organizacji franczyzowej  na
fundamencie określonych warunków współpracy 
dla ludzi – franczyzobiorców – przedsiębiorców, 
którzy będą potrafili i chcieli powielić model lokalnie i zarobić na tej powielalności.





Wewnętrzna gra strategiczna 
jest kluczowym składnikiem 
Skalowalnego Modelu Franczyzy
(SMF)



Skalowalny Model Franczyzy to narzędzie do
wizualizowania, analizy i zarządzania przyjętym przez sieć modelem
franczyzy.  Umożliwia sieci pozostawanie w procesie ciągłego
doskonalenia.

Model oparty jest na 7 zasadach, które
wzajemnie się wzmacniają, a których realizacja
pozwoli Ci zbudować skalującą się sieć franczyzową.



Skalowanie we franczyzie i 
maksymalizowanie wzrostu



Synergia Skalowalnego Modelu Franczyzy i
przedsiębiorczości Franczyzobiorcy



Mapa Rozwoju nowej Przedsiębiorczości
twórzcie ją dla siebie



Nowa Przedsiębiorczość 
to praktyka 

Mentalności Założyciela  
 

Founder's Mentality



I jeszcze rozwiaj Franczyzobiorców 2.0  





Franczyza 2.0 Kontinuum - nowa teoria zmiany
Nieświadomość - Świadomość - Działanie - Role model



Innowacja Franczyzy to...

Innowacja franczyzy to sposób rozwijania i praktykowania organizacji franczyzowej i Systemu
franczyzy w oparciu o cechy nowej  przedsiębiorczości technologicznej, aby lepiej

konkurować i zyskownie rosnąć. To budowanie Franczyzy 2.0 na kanwie 
Skalowalnego Modelu Franczyzy (SMF) - organizacji, która ciągle się uczy i definiuje na nowo.

 



Zapraszam Was w tę podróż!
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