
Zaproszenie 
na warsztaty 
biznesowe

Jak wziąć udział?
Warsztaty odbędą się po Retail Summit – zapisz się 
poprzez formularz - przejdź do niego skanując kod QR

Podczas warsztatów biznesowych, pokażemy sprawdzone 
rozwiązania, które z powodzeniem wdrożyliśmy z Nestlé 
i innymi globalnymi markami.

Przyszłość sprzedaży
od wizji do realnej 
transformacji



Czego się dowiesz?

New Coverage – optymalizacja Route to Market i zwiększenie 
zasięgu sprzedaży dzięki precyzyjnej segmentacji oraz organizacji sił 
sprzedażowych (w tym nowoczesnym modelom współdzielonych 
zespołów terenowych).

Jak zwiększyć efektywność merchandisingu?
Digital Shelf Recognition – jedno, spójne rozwiązanie dla 
producentów, agencji merchandisingowych i retailerów. 
Dzięki technologii rozpoznawania obrazu oraz zaawansowanej 
analityce maksymalizujemy standardy wizualne półki, 
optymalizując działania promocyjne.

Jak skutecznie planować ekspansję rynkową?

Jak zbudować strategiczną i partnerską współpracę 
z dystrybutorami?
Nowy model współpracy – integracja dystrybutorów z systemami 
promocji i sprzedaży dzięki czemu dystrybutorzy stają się 
strategicznymi partnerami w optymalizacji łańcucha dostaw 
i egzekucji rynkowej.

Jak rozwijać kompetencje zespołów sprzedażowych?
Nowa rola Sales Developera – ewolucja przedstawiciela handlowego 
w doradcę biznesowego. Pokażemy, jak narzędzia wsparcia 
decyzyjnego, automatyzacja zadań i dostęp do danych rynkowych 
mogą wzmocnić efektywność sprzedaży i relacje z klientami.

Dla kogo są te warsztaty?
Dyrektorów i menedżerów sprzedaży

Osób odpowiedzialnych za strategię handlową i ekspansję

Managerów Trade Marketingu i Category Managementu

Liderów digitalizacji i transformacji procesów sprzedażowych


